Aktivity prisposohujeme specifikam

jednotlivych krajin

Po posobeni na roznych poziciach u jedného z najznamejsich vyrobcov automatizac¢nej a riadiacej techniky, ako aj na manazérskom
poste v Uspesnej projekéno-inZinierskej spolocnosti s aktivitami presahujlicimi hranice Slovenska bol zvoleny za riaditela spolo¢nosti
Rockwell Automation pre tzv. Czech Cluster, do ktorého pdsobnosti spadaju Cechy, Slovensko, Madarsko, Rumunsko, Bulharsko,
Srbsko, Chorvatsko a Slovinsko. S Ing. Petrom RoZzekom sme sa porozpravali o jeho vizii pre Rockwell Automation v tejto Casti Eurépy.

Stali ste sa novym riaditelom spolocnosti Rockwell Automation
pre tzv. Czech Cluster. Ako vidite poziciu v tomto regiéne a na ktoré
oblasti sa chcete prioritne zamerat?

Ak sa na to pozriem cez informécie, s ktorymi som sa mal moznost
po svojom néastupe zoznamit, musim povedat, Ze to, ¢o sa v spo-
minanom regione urobilo za poslednych Sest rokov, bolo velmi dob-
ré a pomohlo to rozvint nase obchodné aktivity réznymi smermi
a rbznymi sposobmi. Pritom pristup, ako boli nase aktivity riadené,
sa maximalne prispdsoboval $pecifikdm jednotlivych krajin. Uloha
je vSak jasna. Rozvijat aktivity v krajinach, kde verim, Ze Rockwell
ma potencial eSte ziskat isty podiel na trhu, a v krajinach, kde
mame vcelku dobré pozicie si ich udrzat a takisto sa pokusit o ich
rozsirenie.

Z doterajSieho vasho posobenia mate asi najlepsi prehlad o pozicii
spoloc¢nosti Rockwell Automation na slovenskom a ¢eskom trhu.
Ako vnimate teda poziciu v tomto, pre vas takpovediac domacom
teritoriu?

Myslim si, e Rockwell ma na Slovensku aj v Cechach svoje sil-
né miesto aj poziciu na trhu v presne Specifikovanych segmentoch
a typoch zakaznikov, ktori bud sami vyuzivaji nase pokrocilé riese-
nia a produkty, alebo ich implementuji do nimi vyrabanych zaria-
deni, ktoré nasledne predavaju svojim zakaznikom. Z tohto pohladu
nemam obavu, Ze by nedochédzalo k prieniku medzi naSou ponu-
kou a dopytom z trhu.

Spolo¢nost Rockwell Automation okrem svojich vlastnych predaj-
nych kanalov vyuziva aj siet dalSich technologickych a obchod-
nych partnerov. Aké vlastnosti ocakavate od tejto skupiny a aké
podmienky by mal takyto partner spiiiat?

Jednoznacnym kritériom pri vybere partnerov, s ktorymi Rockwell
Automation spolupracuje, je vyborna technicka expertiza. Presnejsie
povedané vyborna technicka zdatnost inzinierskeho personalu, ktory
prichddza do kontaktu s konecnym zakaznikom. Druhou dblezitou
vlastnostou je obchodna vyspelost a zrelost na takej Grovni, aby mali
zékaznici pocit istoty, Ze je to zavedena firma s patri¢nou finan¢nou
silou. Ak by som mal z tohto hladiska zhodnotit nasich partnerov na
Slovensku, tak sa aj tu riadime nasim oblUbenym prislovim, Ze vzdy
existuje priestor na zlepSenia. O tom, ¢i budeme tito skupinu part-
nerov rozSirovat, ukaze €as a potreby trhu.
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V ktorych priemyselnych oblastiach na Slovensku vidite Rockwell
Automation ako jedného z klticovych hracov v oblasti automatiza-
cie a riadenia?

Niekolko rokov sa intenzivne venujeme nasadzovaniu rieSeni pre
vodérensky priemysel a vodné odpadové hospodarstvo, cementa-
rensky, resp. vSeobecne spracovatelsky priemysel. Samostatnym
odvetvim, kde mame aj niekolko kliCovych zakaznikov, je auto-
mobilovy priemysel a jeho dodévatelia. Mierne Specificka situacia
je u vyrobcov originalnych strojov a zariadeni, ktori maju casto
uz od odberatela, koncového zékaznika predpisané, akymi systé-
mami maju byt zariadenia osadené. S mnohymi vyrobcami strojov
na Slovensku komunikujeme aktivne, s niektorymi menej a tam
opat vidim velky priestor na zlep$enie nasho postavenia na trhu.
K tomu by ndm vyraznym spésobom mohli pomoct aj zahranicni
partneri a experti Rockwell Automation, ktori maju odborné aj ob-
chodné know-how z tejto oblasti na vysokej Grovni.

Ako vnimate spolupracu s technicky zameranymi Skolami a uni-
verzitami na Slovensku a v Cechach? Je to jedna z oblasti, ktorej
by ste sa do buduicnosti chceli venovat intenzivnejSie?

Podla mne dostupnych informécii nejde zatial na Slovensku
0 zvlast rozsiahlu spolupracu, skor sme vo faze identifikécie potrieb
a poziadaviek, ktoré od nas Skoly oCakavaju. Na druhej strane
budeme zvazovat, akym spésobom tieto aktivity podporit, aby sme
vybudovali schému ,win-win“. Prioritou bude, aby takato spolu-
praca plnila ciele, ktoré si spolocne so $kolami vopred stanovime.
V Cechéch sa ndm velmi dobre darf spolupraca & uZ z brnianskou
alebo ostravskou univerzitou, velky progres je aj pri spolupraci praz-
ského vyvojového strediska Rockwell Automation s CVUT.

Aj ked najnovSie vyhliadky na zazehnanie ekonomickej krizy
v eurozéne nie su pozitivne, Slovensko sa nachadza este relativne
v dobrej kondicii. Ako vnimate obchodné prileZitosti pre Rockwell
Automation v strednodobom horizonte?

Pre mfa je to velmi komplexné otazka, pretoZe sa to tyka nielen
Slovenska, ale vsetkych 6smich krajin, za ktoré som zodpovedny.
Iné situcia je v Cechéch, ina na Slovensku. MoZno je to kratkodoby
jav. Kym slovenské hospodéarstvo vykazuje rastovl tendenciu, ¢eské
skizava do recesie. Trochu je to paradox, pretoZe obidve krajiny st
z obchodného pohladu naviazané na Nemecko, ktoré takisto mierne
rastie. Situacia v madarskom hospodarstve je zla, vyvoj v Rumunsku
po jeho vstupe do EU a prichode viacerych globalnych spolo&nosti
nam naopak vlieva isty pocit optimizmu, pretoze tam vidime velky
priestor na uplatnenie nasich technolégii. Naopak Bulharsko, ktoré
sa tieZ stalo &lenom EU, nezaznamenalo doteraz taky silny prilev
investicii. Cakdme na vyvoj aj v Chorvatsku, ktoré sa pripravuje
na vstup do EU, ur&ite budeme aktivni aj tam. Ako som uz vSak
spominal, nase aktivity budeme nadalej prispdsobovat odli$nostiam
jednotlivych krajin a vytvarat také modely nasho podnikania, aby
sme v kazdej z nich ziskali ¢o najvacsi podiel na trhu s automatizac-
nou a riadiacou technikou. Moje pésobenie v Rockwell Automation
teda jednoznacne spajam so signifikantnym nérastom trhového
podielu v regiéne strednej a vychodnej Eurépy.

Dakujeme za rozhovor.

Anton Gérer
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