Buducnost

je v priemyselnej automatizacii
a racionalizacii spotreby energie

Na internom veltrhu popredného svetového poskytovatela automatiza¢nych rieseni Schneider Electric

v Seville sa objavil aj ¢len vrcholového manazmentu a viceprezident pre diviziu vyroby a technologii

Alain Marbach. Vyuzili sme prilezitost a urobili s nim kratky rozhovor.

Na ktoré oblasti sa chce Schneider Electric v blizkej budic-
nosti sistredit?

Uplatnenie vidime kazdopadne v produktoch priemyselnej auto-
matizicie, pretoze strojarstvo sa nachadza stéle vo faze rastu. Po-
dobne aj v technickych rieseniach racionalizicie a efektivnosti
spotreby elektrickej energie. Na tomto poli sa chceme ststredit na
tychto pit zakladnych platforiem: bezpec¢né a spolahlivé zdroje
energie, energetickd efektivnost, automatizacia budov, bezpec-
nostné aplikdcie budov a komponenty pre opakované aplikicie.
Tieto platformy by mali v budtcnosti spolu so sicasnymi aktivi-
tami tvorit jadro nasej ¢innosti. Tri z nich priamo podporuju filo-
zofiu trvalého vyvoja a vztahuji sa na trhy, ktoré vykazuju
momentilny ro¢ny nérast 6 az 10 %. Platforma energetickej efek-
tivnosti vyvija produkty a poskytuje sluzby monitorovania vyuzi-
vania energie a takisto zlepsuje energeticky vykon v elektrickych
instaldciach. Platforma techniky automatizacie budov sa zaobera
v§vojom a vyrobou prvkov, ako si napr. automatické naticanie
zalazii alebo regulacia teploty s cielom redukcie energetickych
strat. Platforma spolahlivych doddvok energie nepriamo ovplyv-
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nuje vyber energetickych zdrojov a energeticky manazment. Za-
ruka neprerusitelnych zdrojov energie vyzaduje aktualiziciu
a optimaliziciu elektrickych systémov, ¢o priamo generuje ener-
getické dspory.

Ak dolezitost prikladate trhu s domovymi instalaciami?

Po prvé, dolezity je preto, Ze je sti¢astou sti¢asnej stratégie spoloc-
nosti. A po druhé, z obchodného hladiska je jeho vyznam nespor-
ny. Predaj v nom dosahuje vyznacny podiel. Vyrobou a predajom
domovej inStalacnej techniky sa zaobera relativne velky pocet
spolo¢nosti, pricom ide o oblast s dobrou ziskovostou.

Co pre firmu znamena regién vychodnej Eurépy? Vidite ho len
ako novy trh odbytu, alebo sem plianujete presunit aj nejaké
vyrobné prevadzky, pripadne zriadit vyvojové centra?

V stcasnosti uz mame niekolko vyrobnych zavodov vo vychodne;j
Eurépe v Bulharsku, Madarsku, Ceskej republike, Polsku a Rus-
ku. Dovedna to je desat az dvanast zdvodov a aj tento fakt hovori
o tom, ze vychodni Eurdpa je pre nas dolezitym regiénom.
V tomto trende chceme, samozrejme, nadalej pokracovat.

AKky je pohlad Schneider Electric na iicast na narodnych ¢i me-
dzinarodnych veltrhoch? Plinujete sa ich nadalej zicastiovat
alebo budete uprednostiiovat skor interné veltrhy, akym je aj
Initi@tive 2005?

Vseobecny trend vo svete je taky, ze velké firmy sa prestavajui zu-
Castiiovat narodnych veltrhov a vystav. Sticasna stratégia spoloc-
nosti sa za¢ina zameriavat skor na vlastné interné podujatia, akym
je aj toto. Dovod je v podstate velmi jednoduchy. Sortiment pro-
duktov, ktoré Schneider Electric pontka, je nesmierne bohaty,
sme schopni zorganizovat s nim vlastny maly interny veltrh.
Efektivita takéhoto podujatia je vysokd, zakaznici a partneri majd
moznost nadviazat uzsie kontakty a hlbsie sa zoznamit s nasimi
v§robkami.
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