Wolfgang Moll:

»Sme velmi prijemne prekvapeni
technickymi znalostami, dosiahnutym vzdelanim
i jazykovou pripravenostou Slovakov.

Rockwell Automation patri medzi vyznamnych hracov v oblasti komplexnych dodavok

automatizaénych rieseni. O siéasnosti a planoch tohto amerického giganta v najbliz§om obdobi sme

sa porozpravali s riaditelom spolo¢nosti pre region strednej a vychodnej Eur6py Wolfgangom Mollom.

Rockwell Automation zac¢al nedavno vyrazni ofenzivu na eurdp-
skom trhu. Mohli by ste ju trochu viac priblizit?

Rockwell Automation sa minuly rok rozhodol uskutoé¢nit velky
investi¢ny program, ktorého stcastou je aj tzv. Automatizacna
univerzita a v tomto regione je vobec prvym podujatim svojho
druhu. DalSou ¢astou tohto programu je tzv. CAEE Initiative
(Central and Eastern Europe), ktord sme zacali minuly rok
v oktobri. Jej cielom je sustredit nasu pozornost na tento trh
v ovela vys$Sej miere ako kedykolvek v minulosti. V sticasnosti te-
da robime ndbor novych kvalifikovanych pracovnych sil a aj
v Bratislave budeme mat ¢oskoro plne funkéni oficidlnu poboc-
ku. Nas hlavny distribiator ControlTech pdsobi na slovenskom
tuzemi uz od roku 2002 a v spolupraci s nim sa budeme na Slo-
vensku snazit vychadzat v tstrety na$im zakaznikom. Ako iste
viete, pomerne silnd poziciu budeme mat aj v dokon¢ovanom za-
vode koncernu PSA a aj v prichddzajicej automobilke KIA. V slo-
venskej pobocke pldnujeme zamestnat osem az desat Iudi a vdaka
tomu budeme mat vyhodné podmienky na predaj nasich produk-
tov, ako aj na technickd podporu.

AKko bude vyzerat firemna stratégia na Slovensku?

Slovensko sa v poslednom obdobi stalo objektom zaujmu velkych
svetovych firiem a my sa chceme sustredit najmi na automobilo-
vy priemysel, ktory tu zaznamendva velky rozmach. Nemenej in-
tenzivne chceme spolupracovat aj s korejskym vyrobcom pneu-
matik Hankook Tire, ktory sa uz definitivne rozhodol postavit
zavod prave na Slovensku. Okrem toho zvazuji prichod na Slo-
vensko aj dal$ie zahrani¢né spolo¢nosti, takze pre nds je to jed-
noznacne velmi atraktivny trh. V regidne strednej a vychodnej
Eurodpy, Cize aj na Slovensku zakladame lokalne pobocky a chce-
me tak pomoct nasim lokalnym distribitorom, aby boli dspe$nej-
$i. Venujeme sa teda aj distribdtorom po predajnej aj po techno-
logickej stranke. Organizujeme $kolenia, vzdeldvacie kurzy, prave
v tomto smere naozaj tvrdo pracujeme. Tieto aktivity neriadime
z Bratislavy, ale predovsSetkym z Prahy, ktord sa neddvno stala
centrom strednej a vychodnt Eurépu. Rozhodli sme zalozit jednu
centralu pre tento regidn a dokonalejsie tak spifiat poziadavky na-
sich zakaznikov. Je to lepsia volba, ako vytvorit, tak povediac, ne-
zavislé centrd v jednotlivych krajinach.

Prec¢o doslo k prestahovaniu doterajSieho miesta centraly
pre stredni a vichodni Eurépu z rakiskeho Linzu do Prahy?

Do tohto regionu som prisiel v roku 2000 a v tom case bolo Ra-
kiisko ustrednou centralou aj pre stredni Eurépu, v ktorej me-
dziach chdpeme krajiny Cesko, Slovensko, Polsko, Madarsko,
Slovinsko, byvalé staty Juhoslavie, Rumunsko a Bulharsko. S pri-
chodom CAEE Initiative sa spolo¢nost rozhodla uskuto¢nit mald
reStrukturalizaciu, ktord vo vic¢Sej miere vyhovuje potrebam a po-
ziadavkam nasich zdkaznikov. Na zdklade filozofie CAEE Initia-
tive sme preto vytvorili svojim spdsobom nemecky hovoriaci re-
gién, kde patria Rakisko, Nemecko a Svaj&iarsko, a zvlast CEE
regién, kde sme zahrnuli aj byvalé krajiny Sovietskeho zvizu
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a Rusko. Praha m4a z geografického hladiska relativne vyhodné
postavenie, pretoze odtialto je dobré dopravné spojenie do Bratis-
lavy, Budapesti aj do juznych oblasti Polska. V sucasnosti je re-
gion strednej a vychodnej Eurdpy velmi uspe$ny aj z hladiska
obchodnych ¢isel, a to vdaka schopnym partnerom, ktorych ma-
me v jednotlivych krajinach. Je teda tplne logické, Zze vyvijame
usilie na ich podporu, aby sme dosiahli konzistentny rast.

Wolfgang Moll

Zakladanie novych poboc¢iek vyzaduje aj hladanie spravnych
typov ludi. Aky je stav v tomto smere v strednej Eur6pe, mate
z ¢oho vyberat?

Samozrejme, Ze prijimame novych ludi. Hladime predovsetkym
mladych motivovanych Iudi, ktori su flexibilni a ochotni podsti-
pit zmenu pridrziavanim sa inej stratégie a nielen slepo nasledo-
vat hlavny prid. V Eurdépe sme dlhé roky sledovali investicie
do priemyselnej vyroby a prejavovali iniciativu v§ade tam, kde sa
tieto investicie vkladali, ¢o bolo v drvivej vic$ine v zdpadnej
Eurdpe. V strednej a vychodnej Eurépe vSak nastivaju prudké
zmeny a na$im cielom je ich zachytit. Objem priemyselnej vyro-
by sa neda stale porovnavat so zdpadnou Eurdpou, ale pokrok je
v tomto regiéne znacny. Najjednoduchs$im spdsobom by bolo, sa-
mozrejme, uplatnit nase skisenosti zo Severnej Ameriky a odko-
pirovat zabehany systém, to by v§ak bola chyba. Kazdé teritérium
je nie¢im Specifické a to sa tyka aj strednej Eurdpy. Preto hlada-
me mladych schopnych ludi pochadzajicich z daného regiénu.
Sme velmi prijemne prekvapeni technickymi znalostami, dosiah-
nutym vzdelanim i jazykovou pripravenostou Slovakov.

Dakujeme za rozhovor.

Branislav Blozon
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