INTERVIEW

Najvacsou satisfakciou
chvala vystavovatelov

Na zaklade Statistickych ukazovatelov je elektrotechnika na Slovensku v rozkvete, ¢o sa

priaznivo odzrkadluje nielen v rozvijajicej sa vyrobe a zvysujucich sa trzbach, ktoré len

za rok 2006 presiahli 200 miliard slovenskych korun, ale aj vo vystavnictve. Znamym
veltrhom elektrotechniky, elektroniky a energetiky v Strednej Eurépe je ELO SYS,
ktory sa v tradicnom oktéobrovom termine kona v Trencine. Rozmach elektrotechniky

na Slovensku sa priaznivo premieta v dvoch zakladnych ukazovateloch veltrhu - v pocte

vystavovatelov a obsadenej vystavnej plochy, ktoré od vzniku veltrhu kontinualne rastu.

O veltrhu ELO SYS a tom, co si vyzaduje organizacia takéhoto podujatia medzinarodného

charakteru, sme sa porozpravali s jeho manazérom Bc. Filipom Mikulasom.

Elektrotechnika sa na Slovensku podla statistickych ukazovate-
lov nachadza v rozkvete. Suhlasite?

Ja to vnimam skér z pohladu usporiadatela veltrhu. A z tohto pohladu
je naozaj vo velkom rozkvete, tak na Slovensku, ako v celej Eurépe. Sa-
motny veltrh zaznamenava vyznamny progresivny rast. Tento rok sa
nam zvysi pocet vystavovatelov aj celkova predand vystavna plocha.
Obsadime priblizne o 900 m? viac ako vlani, &o predstavuje 6% nérast
oproti minulému roku. Tieto skuto¢nosti vyzaduji priestorové rozsire-
nie v podobe dalSieho pavilénu. Areal vystaviska mame vypredany.

Najvyraznejsie obraty v elektrotechnike na Slovensku dosahuju
pravdepodobne dve velké nadnarodné spoloc¢nosti. Tie sa vSak
podla mojich informacii na takychto typoch veltrhov ako je
ELO SYS nezucastnuju.

Tieto spolo¢nosti poésobiace na slovenskom elektrotechnickom trhu
na veltrhu ELO SYS zatial neprezentuj svoje produkty a myslim, Ze to
ako potrebu nevnimaju. Ich netcast vsak okrajovo vnimaju niektori na-
Si vystavovatelia, a pytaju sa, Ze preco tu ta ¢i ona velka spoloénost nie
je. Tento rok najdete medzi vystavovatelmi aj niektoré z vyznamnych
medzinarodnych spolocnosti. Velky zaujem o vystavovanie prejavili aj
japonské a taiwanské firmy. Medzi inym tu najdete prezentacie firmy
Mitsubishi, cell diviziu Taitra z Taiwanu, ktora sem pride na podnet slo-
venskej organizacie Taipei. Ta sa zaobera kontaktovanim taiwanskych
spolo¢nosti, ktoré by mali zaujem o vystavovanie na ELO SYS-e.

lov zo zahranicia ako minuly rok, ¢o sa napokon podarilo. Spolupracu-
jeme s mnohymi zahrani¢nymi priemyselnymi komorami, ktoré nam
sprostredkovavaju zo svojich krajin vystavujlce firmy. Zaznamenavame
aj priamy zaujem niektorych zahrani¢nych firiem, ktoré casto reaguju
a prihlasia sa samé, pretoze ELO SYS je v strednej Eurépe znamy
a uznavany veltrh. Minuly rok sa nam podaril ,,husarsky kisok*, ked'sa
na veltrhu predstavila nemecka elektrotechnicka divizia Arrow. Pre-
zentovalo sa tu celkovo 31 nemeckych firiem a podla ich ohlasov boli
velmi spokojni.

Aka je vlastne povest veltrhu ELO SYS-u v regidne resp. vo zvys-
ku Eurépy?

S istotou mézem povedat, ze je najvacsi svojho druhu na Slovensku
a patri k jednym z najvacsich medzinarodnych elektrotechnickych vel-
trhov v Strednej Eurdpe. Zaujem maja tak firmy z krajin priamo suse-
diacich so Slovenskom, ako aj z réznych kdtov sveta. Tento rok sa na
veltrhu zidcastnia firmy zo Slovenska, Srbska, Chorvatska, Belgicka,
§vajéiarska, Francuzska, Talianska, Nemecka, Polska, éeskej republiky,
Ukrajiny, Taiwanu a Rakuska.

Podla toho, ¢o hovorite, prejavuju zaujem aj firmy z krajin mi-
mo stredoeuroépskeho regionu. Otazka je, ¢i za to moéze roz-

mach elektrotechniky na Slovensku, alebo je to skoér vysledok
prace vasej spolo¢nosti.

Myslim, Ze za to moéze dobré meno ELO SYS-u ako aj postavenie elek-
trotechnického priemyslu v hospodarskom kontexte Slovenskej repu-
bliky. Dobré meno sa Siri medzi firmami rychlo. Podla naSich statistik
cca 70 % vystavovatelov tvoria stabilne a pravidelne sa zicastnujlice sa
spolocnosti. ZvySnych 30 % st nové firmy resp. tie, ktoré sa pove-
dzme zGcastnujd kazdy druhy rok.

Co sa skryva pod spojenim dobré meno? Mate od vystavujucich
firiem nejaku spatnd vazbu o ich spokojnosti z ucasti na ELO
SYS-e?

Ano, samozrejme, Ze mame spatnu vazbu. Pocas kazdého veltrhu ro-
bime u vystavovatelov ale aj navstevnikov anketu s otazkami, kde zis-
tujeme spokojnost, ale aj nespokojnost s organizaénym zabezpecenim
tohto podujatia. Z tychto ankiet vyplyva, Ze firmy vyzdvihuji moznost
pocetnych vzajomnych stretnuti v rovnakom case a na tom istom mies-
te. Navstevnost poslednych roénikov sa pohybuje na Grovni dvanast
tisic ludi, pricom 97% z nich tvori odborna verejnost. Vacsinou ide
o ludi z odvetvia, ktorych cielom je nielen ziskat nové informéacie a kon-
takty, ale aj dohodnut obchody s vystavujicimi firmami. Vela vystavo-
vatelov preto odchadza z veltrhu spokojnych s tym, ze ziskali cenné
kontakty, alebo uzavreli vyhodné kontrakty.

Minuly rok sme uskutocnili mali anketu medzi vystavovatelmi
z nasej oblasti automatizacie a predovsetkym ti dlhorocni vy-
stavovatelia tvrdili, Ze Gcast na veltrhu ma prevazne prezentac-
ny charakter, aby sa udrziavali v povedomi a vo velmi malej mie-
re ide o uzatvaranie kontraktov.

Tento clanok, v ktorom bol zverejneny rozhovor priblizne s desiatimi
nasimi vystavovatelmi, poskytol aj pre nas zaujimavé postrehy. Medzi
inym aj réznorodé odpovede na otazku, preco vlastne na ELO SYS
chodia. Podnetom pre niektorych je, aby sa nestratili z o¢i zakaznikov,
pre inych z Gdasti vyplyva komeréno-obchodny efekt vdaka uzatvore-
nym kontraktom.

To zrejme neplati pre spolo¢nosti, ktoré prichadzaju vystavovat
z vacsej dialky, ako len zo susednych krajin.

V tomto pripade byva casty dévod ten, ze prichadzajice spolo¢nosti
povazujd veltrh ELO SYS za vstupnu branu na Slovensky trh.

Ako ste sa vlastne dostali na poziciu manazéra ELOSYS-u?

Minuly rok som dostal od spoloénosti EXPO CENTER a.s. moznost
participovat na organizovani ELO SYS-u, po ktorej bola moja praca
ocenena doverou, ktort som dostal od méjho zamestnavatela uz ako
manazér minuloroéného a tohtoro¢ného veltrhu. K elektrotechnike
som nemal nejaky mimoriadny vztah, ale vSetko nové ¢o ¢loveka stret-
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ne pri praci, treba vnimat a chapat ako novt vyzvu, ktora vo mne pri-
rodzene prebidza zaujem o novinky aj z tohto odvetvia. Ako obchod-
nik mam radost zo samotného vystavnictva a dnes uz aj ja sam rad vy-
hladavam novinky z oblasti elektrotechniky. Praca manazéra veltrhov
vyzaduije sustavné vzdelavanie sa, nemala by byt jednostranne zamera-
na len na vystavnictvo ako také, ale v mojom pripade aj do ur¢itej mie-

ry na elektrotechnicky priemysel. Pri rozhovoroch s potencionalnym
klientom potom nepdésobim ako Gplny laik.

Ste na poste manazéra veltrhu len kratko. Hovori sa, Ze novy
¢lovek prinasa ¢asto aj novy sviezi vietor. Aké su vase vizie?

Mojou snahou a viziou je posunit veltrh do povedomia zahranicia
a z roka na rok zvySovat pocet vystavovatelov a vymeru vystavnej plo-
chy, ¢o sa nam tento rok v porovnani s minulym podarilo. Snahou celej
nasej spolocnosti je veltrh este viac zlepsit a skvalitnit. Chceme spolu aj
s nasimi odbornymi garantmi, aby sa vystavovatelia pocas ELO SYS-u
dobre citili a nebrali to len ako pracu.

Co konkrétne vas inspiruje?

Je to mnozstvo veci. Jednak st to pre mna tspesné veltrhy v zahranici,
ako je cesky Ampér, pripadne Hannover Messe v Nemecku. Ich orga-
nizacia prace, alebo schopnost variabilne a efektivne pracovat s vystav-
nou plochou ktori maju k dispozicii. Dalej je mi in§piraciou aj neustali
narast poctu zicastnenych vystavovatelov.

V nasej minuloro¢nej ankete sa vyskytli aj nazory, Ze vystavnic-
tvo vo vseobecnosti zaznamenava stagnaciu a nielen na Slo-
vensku. Niektori tvrdili, Ze pomaly nebude mat vyznam, za-
castnovat sa vystav, ked’ mnozstvo informacii je mozné najst
na internete a tiez, ze vyssi efekt maju firmy z usporiadania
vlastného odborno-spolocenského podujatia, ktoré ich dokonca
vyjde lacnejsie, ako uéast na veltrhu.

Tieto nazory niektorych spoloc¢nosti a ich predstavitelov si nam velmi
dobre zname. V podobnom duchu sa ob¢as vyjadruju aj niektori vysta-
vovatelia v nasich anketach a svoje vyhrady nam napiSu aj na formular
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spatnej vazby, ktory rozdavame po veltrhu, pricom kazdy rok sa pri-
hlasuji medzi prvymi. Vystavnictvo ako také je fenomén, ktory sa neda
nahradit internetom ¢&i vlastnou prezentaciou. Nechcem nikoho pre-
svied¢at, aj my chapeme isté vyhody vlastnej prezentacie, resp. inter-
netu, ale budem sa opakovat — akakolvek vystava je v tom jedineéna,
Ze poskytuje priestor na pocetné vzajomné stretnutia v rovnakom ca-
se a na tom istom mieste. Veltrh ELO SYS navstivi v priebehu Styroch
dni zhruba dvanast tisic odbornikov, ¢o pri vlastnej prezentécii alebo
internete nie je realne dosiahnut. To s prave vyhody, ktoré poskytuje
vystavnictvo ako také.

Posobite naozaj mladym dojmom, nenarazili ste pri svojej praci
na nedostatoény respekt zo strany obchodnych partnerov?

Nestretol som sa s takymito prejavmi. Myslim si, ze ak ¢lovek v akom-
kolvek veku pristupuje k praci profesionalne nema problém ziskat si
u partnerov redpekt. Vetko je o vzajomnej komunikacii a snahe spolu-
pracovat.

ELO SYS ponuka aj sprievodné podujatia. Povazujete ich za do6-
lezita saéast veltrhu alebo skér za jeho doplnok?

Na mnohych vystavach sa to berie ako doplnok. My to tak nevnimame.
Venujeme sa mu so vSetkou vaznostou, pretoze chceme, aby mal neja-
kd vypovednl hodnotu. Sprievodny program sa snazime zostavit tak,
aby bol predovsetkym prinosom pre samotnych vystavovatelov a od-
borni verejnost. Ziskat cenu v niektorej z nasich sitazi je pre vystavo-
vatelov tiez prestiz. Je to ista sUtazivost, ktord mame takmer vsetci
v sebe a dosiahnuty Uspech prinasa casto z tejto ceny nefalSovant ra-
dost, ale aj marketingové vyhody pri prezentacii ocenenych vyrobkov.

Dakujeme za rozhovor.

Branislav Blozon
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